
Account Manager (m/w)
Aufgabengebiet: 
Als abschluss- und zielorientierte Persönlichkeit sind Sie für den 
Vertrieb von Multifunktionsgeräten und lösungsorientierten Dienstlei-
stungen von führenden Herstellern verantwortlich. Sie legen Wert auf 
Kundengewinnung sowie -bindung und realisieren Projekte bei 
unseren Kunden, wobei die Möglichkeit zur schnellen Übernahme von 
Projekt- und Kundenverantwortung besteht.
 
Anforderungsprofil: 
Sie verfügen über eine technische oder kaufmännische Ausbildung 
oder ein vergleichbares Studium. Idealerweise haben Sie bereits 
Erfahrung im Vertrieb von IT-Systemen gesammelt.
Wissen rund um Hard- und Software sowie Netzwerktechnik setzen 
wir voraus. Neben einem souveränen Auftreten, sicheren Umgangs-
formen und sozialer Kompetenz besitzen Sie ausgeprägte analytische 
und kommunikative Fähigkeiten, sowie Durchsetzungsvermögen und 
Verhandlungskompetenz. Mit dem richtigen Biss wollen Sie im Team 
positive Entwicklungen im Sinne unserer Kunden vorantreiben.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann senden Sie bitte Ihre 
vollständigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe des frühesten 
Eintrittsdatums und Ihrer Gehaltsvorstellung an:  

PP 2000 Business Integration AG Oder digital an:
Schwieberdinger Str. 60 khelmhagen@pp2000.com
70435 Stuttgart-Zuffenhausen

Unter folgender Telefonnummer geben wir Ihnen gerne 
eine Vorabauskunft: 0711 / 820 56-111

PP 2000 Business Integration AG. Mit über 150.000 installierten 
Endgeräten gehört die PP 2000 BI AG innerhalb der Bechtle-Gruppe 
zu den großen IT-Systemhäusern in Deutschland. Im Bereich der 
IT-Lösungen ist unsere Kompetenz für professionelles Dokumenten- 
und Outputmanagement gefragt und bietet eine Vielzahl von Perspektiven.


